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SOBRE  NOSOT ROS

OverDrive Inc Garage Logistics, ayudamos a las empresas a 

fomentar el pensamiento colaborativo para impulsar aún más 

la innovación en el área de trabajo y la calidad de vida de cada 

persona. Cerramos el bucle ayudamos a la delegación de 

tareas y aumentar el desarrollo de las tareas internas al tomar 

nosotros control de la cadena de suministro y logística.
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P ROBLEM A

A er ol í n ea s

El 91% de las aerolíneas de 

Monterrey, Nuevo León gasta dinero 

en de entrega de equipaje.

Br ech a  d e m er ca d o

Larga distancia entre el punto de recolección y de

entrega de los equipajes, alto costo operativo, por el

precio de los combustibles, nominas, cargas fiscales.

Nulo conocimiento del mercado.

Cos tes

Son alto impacto dejando en 

posición vulnerable, sin control y 

medición. Un NPS negativo por el 

mal manejo del segundo pasajero.

F i n a n z a s

Perder el control de lo que se factura a la aerolínea

resultando en elevados gastos para la misma.
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SOLU CIÓN

Cer r a r  la  b r ech a

Nuestro know-how hace rentable 

su operación, ningún otro servicio 

del mercado ofrece las mismas 

características.

Recu r sos

Eficientizar el uso y distribución de 

los recursos disponibles según las 

necesidades de la operación 

(Cancelaciones, CNU, Cambios de 

equipo)

A h or r o  d e cos tos

Reducción de los gastos, personal 

y vehículo exclusivo por 

Aerolínea, tarifas económicas y 

estándar por evento, así como 

flexibilidad de eventos y horarios.

Log í s t ica  D ed ica d a

Recepción de vuelo, Liberación de 

equipajes en área internacional 

Terminal B, Personal con TIA y 

Background Check previo a la 

contratación.
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INFORM AC I Ó N GENERAL  
DEL  PRODU CT O

Ú n i co

El producto está orientado 

específicamente a este mercado 

especializado.

P r i m er  l a n z a m i en to 
a l  m er ca d o

Primera herramienta de diseño 

cuidado, alta tecnología (SaaS) con bajo 

mantenimiento, siempre funcional.

P r ob a d o

Con alto nivel de cuidado de la imagen 

corporativa, financiera y legal para la 

aerolínea.

A u tén t i co

Está diseñado con la ayuda y la 

aportación del mercado actual. 

Logística Last Mile.
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VENT AJAS DEL  PRODU CT O

Vis ib i l idad  e n  t o do  m o m e nt o .

R e duc c ió n de  la  hue l la  de  c arbo no  a l  se r  ( Pape r le ss )

I de a l  para  c e r t i f i c arse  y  m ant e ne r  la  c e r t i f i c ac ió n I S O  1 4 0 0 1

Máx im a e f i c ie nc ia  y  t ranspare nc ia  e n e nt re gas .

Máx im o  c o st o  be ne f i c io  w in +  w in .
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INFORMACIÓN 
GENERAL.



INF ORM AC I Ó N GENERAL  SOBRE  
OP ORT U NID AD E S  COMERCI A LE S

$400,000 .00 MXN Son fácilmente facturados solo entre Diciembre y Enero.

$250,000 .00 MXN
Solo en temporada alta de verano.

$1,050,000 .00 MXN Tomando las cifras anteriores, mas IROPS adicionales de Octubre, Noviembre y 

Diciembre por neblina causando CNU y el CNU por temperatura solo en la ruta CDMX –

MTY sin contar otras rutas, así como lo relacionado CNU por eventos especiales, 

deportivos, etc.
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COMPARAT I V A DE  
OP ORT U NID AD E S  COMERCI A LE S

$600,540 .00 MXN
A nua le s

N u e s t r o  s e r v i c i o  b á s i c o .  M a s  l o s  e n v í o s  e x t r a s .

$941,988 .00 MXN
A nua le s
N u e s t r o  s e r v i c i o  A d v a n c e d P l u s

$881,988 .00 MXN
A nua le s

N u e s t r o  s e r v i c i o  A d v a n c e d
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NU EST RA COMP ET ENC I A

O V E RD RI V E I N C G A RA G E LO G I S T I CS

La inversión en nuestro servicio es única. Con otras 

empresas es la representación de un gasto.

El servicio es tailor made, exclusivo, flexible 

atendiendo a las necesidades de sus clientes, 

manteniendo el alto estándar de servicio esperado por 

Aeroméxico.

La asequibilidad y beneficios de nuestro servicio es el 

principal motivo por el cual nuestros clientes y 

colaboradores nos prefieren.

CO M P E T I D O RE S

Empresa A

El servicio es más caro, incómodo de usar, no hay 

compromiso.

Empresas B y C

Momento presente no existe.

Empresas D y E

Momento presente no existe.
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GRÁF ICO DE COMP ET ENC I A

P R Á C T I C O

A O V E RD RI V E I N C

G A RA G E
LO G I S T I CS

C A R O A S E Q U I B L E

C

B D

I N C O N V E N I E N T E

E
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EST RAT EGI A DE  AHORRO
C ó m o  aho rrare m o s  e n  e l  f ut uro

A BRI L  D E  

2 0 2 3

V E RA N O  D E  

2 0 2 3

I N V I E RN O  

D E  2 0 2 3

Límites claros de cobro y 

transparencia y visibilidad total 

en todos los envíos 

garantizado.

Esta temporada alta, un reflejo 

claro de la inversión realizada, 

con alta tasa de entrega y 

satisfacción del cliente.

Para cierre del año un claro 

ejemplo comparable entre 

nuestros servicios y de la 

competencia con ahorros 

mínimos del 12% equivalentes 

a $105,000.00 MXN solo en 

este año. 12
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P LAN DE  ACCIÓN DE  DOS AÑOS

Ahorro 15% Revisar Estrategia Revisar Ahorro

2024
Enero Febrero Marzo Abril Mayo Junio Julio Agosto Septiembre Octubre Noviembre Diciembre

Mantener el 
ahorro 15%

Alcanzar 20% Mantener el 20%

2025
Enero Febrero Marzo Abril Mayo Junio Julio Agosto Septiembre Octubre Noviembre Diciembre

13

O
V

E
R

D
R

I
V

E
I

N
C

G
A

R
A

G
E

L
O

G
I

S
T

I
C

S
D

I
V

I
S

I
O

N



NU EST RO 
EQU IPO

J E S Ú S  R U I Z

Business Developer

V A C A N T E

Team Lead

V A C A N T E

Driver

V A C A N T E

Pending
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F INANCI A C IÓ N

$360 K $256 K $40K $144 K

N om in a

Para evitar rotación de personal 

evitar impacto en el servicio por 

falta de operadores.

T ecn olog ía

Que nos permite brindar 

transparencia, certeza legal, 

efiencia en los envíos.

O tr os  G a s tos

Seguros del tipo comercial, Tarjetas 

de acceso, Mantenimientos 

preventivos y correctivos, 

refrendos, placas etc.

Com b u s t ib le

Numero previsto de gasto en consumo de 

combustible son 6,320 litros de 

combustible.
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RESU MEN

OverDrive Inc Garage, iniciamos con la estrategia de Business 

Development (Biz Dev) que comprende estrategias win + win, con 

planes de servicios modificables a la necesidad de la industria y 

entorno, el objetivo es proporcionar el mejor plan con el mejor 

servicio con números comparables y medibles aun y con la 

situación económica global presente.
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GRACIAS 

Jesús Ruiz​​

812425-3363​

jesus.ruiz@overdriveincgarage.com

www.overdriveincgarage.com​
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